
Зарегистрированный в качестве безработного в управлении по труду, занятости и социальной защите населения _______________района
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_______________________________________

(Фамилия Имя Отчество)

ТЕХНИКО-ЭКОНОМИЧЕСКОЕ ОБОСНОВАНИЕ организации предпринимательской деятельности без образования юридического лица

«Прочая розничная торговля вне магазинов (развозная торговля)»

Адрес места жительства безработного:

_____________________________________________________________________

(область, район, город (поселок), улица, дом №)

тел. дом._______________________________

тел. моб. ______________________________

1 Описание бизнеса (резюме)

Данное технико-экономическое обоснование предусматривает организацию развозной розничной торговли. Разработчик технико-экономического обоснования будущий индивидуальный предприниматель (далее - ИП) или частный предприниматель указывает следующие сведения о себе: фамилию, имя, отчество; сведения о профессиональной подготовке (указывает профессиональное образование, наименование специальности, квалификацию в соответствии с документами об образовании); опыт работы в сфере торговли.

В резюме разработчику технико-экономического обоснования следует подчеркнуть отдельные личные предпринимательские и профессиональные качества, связанные с организацией развозной торговли (знание конъюнктуры рынка пищевых продуктов, особенностей организации торговли вне стационарных торговых точек и т.п.). На основе изучения спроса населения, в том числе и в сельской местности, на пищевые продукты разработчик технико-экономического обоснования указывает причины организации деятельности в данном регионе (наличие удаленных населенных пунктов, дачных поселков, мест неорганизованного отдыха граждан, где развозная торговля может пользоваться спросом), а также местоположение ИП (название населенного пункта, района и области). При этом можно также учитывать определенные льготы и преимущества (арендная плата, размер единого налога) при осуществлении предпринимательской деятельности в малых городах и сельской местности. Кроме того, он должен принять решение: осуществлять предпринимательскую деятельность в форме ИП или другой организационно-правовой форме (в форме частного унитарного предприятия (ЧУП). Организация торговой деятельности в форме ИП в виде семейного подряда является наиболее приемлемой для развозной розничной торговли.

Организация рассматриваемого в данном технико-экономическом обосновании вида деятельности в форме ИП целесообразна, прежде всего, если ИП сам имеет опыт работы в сфере торговли. Но при этом следует учитывать, что у ИП ограничены возможности в использовании труда работников, а поэтому он делает выбор с учетом имеющихся у него финансовых возможностей и состава семьи (наличие взрослых детей, братьев, сестер и др.), а также предполагаемых перспектив развития бизнеса.

Форма ИП наиболее приемлема для предпринимательской деятельности безработных, нуждающихся в государственной финансовой поддержке. Данная форма бизнеса приемлема для предпринимательской деятельности в сельских населенных пунктах, где сравнительно небольшая численность жителей и сравнительно небольшие объемы продаж, что может сдерживать осуществление анализируемого вида деятельности коммерческими организациями.

При подготовке резюме будущий ИП показывает ожидаемые результаты его предпринимательской деятельности за первый год работы (объем выручки, финансовые затраты, чистую прибыль, источники финансирования, показатели экономической эффективности деятельности).

Одновременно изучает ассортиментный ряд товаров, поставляемых расположенными в данном районе предприятиями и другими поставщиками, цены на эти товары и на основе этих данных составляет таблицу 1, где указывает наименования товара, объемы закупок, закупочные цены и цены реализации. На основе данных этой таблицы будущий ИП определяет предполагаемые объемы выручки и требуемые финансовые вложения для осуществления закупок товара. Учитывая собственные финансовые возможности и предполагаемые объемы государственной финансовой поддержки со стороны службы занятости, а также получение кредита в Белорусском фонде финансовой поддержки предпринимателей, безработный принимает окончательное решение о занятии предпринимательской деятельностью, составляет производственный план (таблицы 4, 5), организационный план (таблица 6), финансовый план (таблица 8), определяет поставщиков продукции и заключает соглашения о намерениях, производит расчеты затрат на организацию розничной развозной торговли (таблица 7), составляет прогноз движения денежных средств по месяцам в течение года (таблица 9), производит расчет экономической эффективности осуществляемого вида деятельности (таблица 12), подготавливает и представляет проект технико-экономического обоснования в орган по труду, занятости и социальной защите.

2 Юридические аспекты осуществления предпринимательской деятельности по развозной розничной торговле
Осуществление предпринимательской деятельности по развозной розничной торговле предполагает необходимость государственной регистрации этой деятельности. Для государственной регистрации в качестве ИП в соответствии с Общегосударственным классификатором Республики Беларусь «Виды экономической деятельности» ОКРБ 005-2006 предусматривается вид деятельности: «Прочая розничная торговля вне магазинов», код 52630. Этот вид деятельности включает: розничную торговлю по образцам, содержащимся в каталогах, проспектах, буклетах, представленных в фотографиях и других информационных материалах; розничную торговлю через автоматы; разносную и развозную торговлю.

Следует иметь в виду, что если деятельность будет оформляться в виде коммерческой организации (в форме ЧУП), то необходимо согласовать в  Министерстве юстиции Республики Беларусь наименование создаваемой  организации, сформировать уставный фонд, подготовить к утверждению учредительные документы; если в виде ИП - то эти этапы в организации предпринимательской деятельности не требуются.

Одновременно с согласованием вида деятельности в органе по труду, занятости и социальной защите безработный выясняет свои возможности на получение государственной финансовой поддержки и предоставляет необходимые документы: заявление о выделении субсидии (единовременного безвозмездного государственного денежного пособия); технико-экономическое обоснование (бизнес-план) предпринимательской деятельности. После рассмотрения поступившего технико-экономического обоснования органом по труду, занятости и социальной защите по месту жительства безработного в течение 14 календарных дней принимается решение об оказании финансовой поддержки либо об отказе. В случае положительного решения орган по труду, занятости и социальной защите заключает договор о предоставлении субсидии (далее - договор), после заключения которого безработный обращается в районный исполнительный комитет по месту жительства для государственной регистрации ИП. Для этого в регистрирующий орган безработный предоставляет следующие документы: заявление о государственной регистрации и фотографию. Копия платежного документа, подтверждающего уплату государственной пошлины за регистрацию, не требуется, так как безработные граждане освобождаются от ее уплаты (п. 8.1.3. ст. 10 Закона Республики Беларусь от 10 января 1992 года № 1394-XII «О государственной пошлине»).

В день подачи документов, представленных для государственной регистрации, сотрудник регистрирующего органа выдает свидетельство о государственной регистрации индивидуального предпринимателя, а также вносит в Единый государственный регистр юридических лиц и индивидуальных предпринимателей запись о государственной регистрации ИП.

Наличие у ИП свидетельства о государственной регистрации является основанием для обращения за изготовлением печатей (штампов).

В течение пяти рабочих дней со дня внесения записи о государственной регистрации ИП в Единый государственный регистр юридических лиц и индивидуальных предпринимателей регистрирующий орган выдает ИП документы, подтверждающие его постановку на учет в налоговых органах, органах государственной статистики, органах ФСЗН, регистрацию в Белорусском республиканском унитарном страховом предприятии «Белгосстрах».

Безработный подлежит снятию с учета в органах по труду, занятости и социальной защите с даты его регистрации в качестве ИП.

Срок представления безработным в орган по труду, занятости и социальной защите копии свидетельства о государственной регистрации ИП либо частного унитарного предприятия не должен превышать 15 календарных дней. После регистрации в качестве ИП и открытия расчетного банковского счета в открытом акционерном обществе «Сберегательный банк «Беларусбанк» орган по труду, занятости и социальной защите в сроки, определенные договором, представляет в территориальные органы государственного казначейства платежные документы на перечисление ИП субсидии. По истечении 3 месяцев со дня государственной регистрации ИП представляет в орган по труду, занятости и социальной защите документы, подтверждающие использование полученной субсидии.

Субсидия выделяется в размере 11 -кратной величины размера бюджета прожиточного минимума (далее - БПМ), но при организации предпринимательской деятельности в малых городах и населенных пунктах с устойчиво высоким уровнем безработицы, а также в сельских населенных пунктах субсидия предоставляется в размере 15-кратной величины БПМ.

Согласно Декрету Президента Республики Беларусь от 14 июля 2003 года № 17 «О лицензировании отдельных видов деятельности» розничная торговля является видом деятельности, на осуществление которого требуется лицензия. Поэтому после государственной регистрации бизнеса и постановки на учет в налоговом органе ИП необходимо обратиться в лицензирующий орган за получением специального разрешения (лицензии) на осуществление избранного вида деятельности.

В соответствии с утвержденными Указом Президента Республики Беларусь от 18 июня 2005 года № 285 «О некоторых мерах по регулированию предпринимательской деятельности» базовыми ставками единого налога, с учетом установленных местными органами власти понижающих или повышающих коэффициентов. ИП, осуществляющий в сельском районе развозную торговлю, уплачивает единый налог по ставке не выше 65 евро в месяц. При этом, если осуществляется розничная торговля импортными товарами, то к установленной ставке единого налога применяется повышающий коэффициент 2 независимо от удельного веса этих товаров в торговом ассортименте. В данном технико-экономическом обосновании предусматривается торговля товарами промышленной группы (стиральные порошки и другие товары повседневного спроса) импортного производства. Поэтому при расчете затрат учитывается максимальная ставка единого налога при розничной торговле, размер которой 130 евро (65 евро х 2). Для физических лиц, впервые зарегистрированных в качестве ИП, ставка единого налога в первые три месяца предпринимательской деятельности снижается на 25 %. В случае если фактически полученная ИП выручка превысит 20-кратную сумму единого налога, исчисленную за соответствующий календарный месяц, с суммы такого превышения исчисляется доплата налога в размере 10 процентов.

В соответствии с пунктом 7 Положения об уплате обязательных страховых взносов, взносов на профессиональное пенсионное страхование и иных платежей в Фонд социальной защиты населения Министерства труда и социальной защиты Республики Беларусь, утвержденного Указом Президента Республики Беларусь от 16 января 2009 г. №40 «О Фонде социальной защиты населения Министерства труда и социальной защиты», ИП, являющиеся плательщиками единого налога, уплачивают обязательные страховые взносы из определяемого ими дохода, но не менее суммы взносов, исчисленной из суммы размеров минимальной заработной платы (далее - МЗП), устанавливаемой Советом Министров Республики Беларусь. Расчет производится исходя из уплаты ИП обязательных страховых взносов в ФСЗН в размере 35 % от величины, установленной Советом Министров Республики Беларусь МЗП (из них 29 % на пенсионное страхование и 6 % на случай временной нетрудоспособности). При привлечении физического лица к предпринимательской деятельности на основании гражданско-правового или трудового договора ИП также производит обязательные страховые взносы в ФСЗН на работника из определяемого ему заработка в размере 28 % на пенсионное страхование и 6 % на случай временной нетрудоспособности.

Для работы с наличными денежными средствами должен быть приобретен, установлен и зарегистрирован в инспекции по налогам и сборам по месту регистрации ИП кассовый суммирующий аппарат.

Для проведения расчетов, применяемых при подготовке данного технико-экономического обоснования, размеры МЗП и БПМ приняты равными 230 ООО руб. и 243 570 руб. соответственно, курс евро - 4 000 руб.

3 Анализ рынка развозной торговли и перспективы его развития

Данный проект предусматривает организацию развозной торговли продуктами питания и промышленными товарами повседневного спроса.

Изучение опыта развозной торговли показывает, что наибольшим спросом среди сельского населения из товаров продовольственной группы пользуются мясные продукты, а из товаров промышленной группы - моющие средства.

Эти товары и рекомендуются ИП для организации развозной торговли.

Прежде, чем начинать работать на рынке, предпринимателю необходимо иметь по возможности полное представление об этом рынке. Анализ рынка является важнейшим компонентом маркетингового подхода при организации предпринимательской деятельности. В задачи исследования входит сбор, анализ и обработка информации о товарах и ценах на них, клиентах, конкурентах и рынках.

Основными вопросами при изучении рынка являются следующие:

· характеристика и состояние целевого рынка;

· состояние спроса потребителей;

· анализ конкурентной среды.

Для уточнения задач и получения представления об изучаемой сфере деятельности ИП необходимо провести предварительное изучение интересующей проблемы. Здесь возможен опрос специалистов и экспертов по развозной торговле, изучение специальной литературы. Наиболее доступным для ИП является опрос (телефонный, личный) жителей сельских населенных пунктов с целью получения ответа для себя на следующие вопросы:

· какие группы потребителей выбранных продуктов существуют;

· каковы характеристики основных групп потребителей;

· как удовлетворяются потребности в данных продуктах.

В соответствии с рассматриваемой на рынке ситуацией изучаются целевые группы потребителей мясной и промышленной продукции, планируемой для развозной торговли ИП. Одновременно выявляется степень удовлетворенности потребителей и мотивы совершения покупки.

Кроме того, ИП изучает конкурентную ситуацию в административном районе его будущей предпринимательской деятельности.

Основными предметами конкуренции в торговой сфере являются:

· ассортимент;

· стоимость предлагаемого в ассортименте товара; объем предлагаемого в ассортименте товара; производители товаров; место расположения торговой точки.

С точки зрения предложения так называемых «продуктов-заменителей», в качестве конкурентов ИП могут быть рассмотрены торговые точки, специализирующиеся на продаже мяса, молочных, рыбных продуктов и в ряде случаев овощей.

Важным для успешности бизнеса является определение ИП маршрута развозной торговли. В связи с этим требуется проведение анализа территории района. Основными конкурентами для ИП будут действующие на данной территории торговые точки, магазины, а также другие автолавки.

Выбор маршрута движения автолавки зависит от нескольких факторов:

· от близости к потребителю;

· от наличия необходимых условий для ведения бизнеса (возможность подключения к источникам электропитания во время торговли и в период хранения продуктов);

· от уровня конкуренции на рынке (количество конкурентов, широта предлагаемого ассортимента, стоимость продуктов питания);

· от общей емкости рынка (количества потребителей) от уровня спроса на предлагаемые продукты.

ИП необходимо также тщательно изучить производителей интересующей его продукции. При проведении анализа производителей продуктов питания ИП необходимо обратить внимание на следующие моменты:

· ассортимент производимой продукции;

· имидж торговой марки производителя на рынке;

· цены на предлагаемый ассортимент; качество продукции;

· срок годности продукции; минимальная закупочная партия; 

· скидки в зависимости от объема закупки; условия закупки товара (временной фактор);

· порядок расчетов.

Для того, чтобы окончательно определить наиболее выгодных поставщиков продукции, ИП должен провести сравнительный анализ номенклатуры выпускаемой потенциальными поставщиками продукции, ее цены и качества, выбрать наилучшего, договориться об условиях поставки и до начала предпринимательской деятельности заключить с поставщиком соглашение о намерениях.

Проведенный анализ рынка поможет понять предпринимателю, который решил заняться развозной торговлей мясными изделиями и товарами повседневного спроса, существуют ли достаточно благоприятные условия для развития данного вида бизнеса.

Правильный выбор сегмента рынка во много предопределяет успех предпринимательской деятельности, поэтому до организации предпринимательской деятельности ИП должен определить потенциальную емкость целевого сегмента рынка, обеспечивающую объем заказов как минимум на уровне 378 млн. руб. в год.

Для расчета потенциальной емкости целевого сегмента рынка необходимо определить численность населения, проживающего в обслуживаемом ИП районе, перспективы его прироста в ближайшем будущем, средний уровень доходов населения, наличие конкурентов. ИП должен учитывать, что мясная продукция потребляется практически всем населением, а спрос на предполагаемые к продаже товары промышленной группы предъявляют около 20 % населения. В данном технико-экономическом обосновании предполагается, что в район, в котором осуществляет деятельность ИП, входит 20 сельских населенных пунктов с численностью населения в среднем около 300 чел. в каждом (всего - 6000 чел.). Следовательно, количество потенциальных клиентов ИП, приобретающих мясную продукцию составит 6 000 человек. Количество покупателей промышленных товаров составит 6000 чел. х 20 / 100 = 1200 чел. Предполагается, что в каждом населенном пункте ИП осуществляет торговлю 1 раз в неделю или 50 раз в год, а каждый клиент покупает товары ИП в каждый второй его приезд в данный населенный пункт, т.е. 25 раз в год.

Расчет потенциальной емкости (Ер) целевого сегмента рынка развозной торговли мясными продуктами и промышленными товарами осуществляется по формуле:

Ер = к * п *щ,

где к - количество потенциальных клиентов в обслуживаемых ИП населенных пунктах (6 ООО чел.);

п - средняя стоимость единицы товара;

m - количество покупок в среднем за год, которые могут быть сделаны одним клиентом.

Для мясной продукции потенциальная емкость рынка составит

Ер = 6 ООО х Ю 009 х 25 = 1 501 350 000 руб.

Собственная доля ИП на целевом рынке (Др) рассчитывается по формуле

Др = В7Ер х 100,

где В - предполагаемая выручка ИП за год; Ер - емкость целевого сегмента рынка.          Для мясной продукции собственная доля ИП на рынке составит

Др = 345 801 600 / 1 501 350 000 х 100 = 23 %.

Расчет данных показателей для рынка товаров промышленной группы осуществляется по этим же формулам. Потенциальная емкость (Ер) данного сегмента рынка при количестве потенциальных клиентов 1 200 чел., средней стоимости товара 5 243 руб. составит 157 290 000 руб. Собственная доля (Др) ИП на рынке промышленных товаров при предполагаемой выручке от их продажи 66 697 200 руб. составит 42 %.

При высоком качестве товаров и культуры обслуживания, расширении перечня предлагаемых товаров в перспективе ИП сможет несколько увеличить объем оказываемых услуг и обеспечить прирост объемов выручки.

4 Организация деятельности по развозной розничной торговле
Розничная торговля - важное звено в системе снабжения населения необходимыми товарами. Особое место в этой системе принадлежит малому частному бизнесу, который на этапе совершенствования рыночных отношений в стране способствует развитию торговли и на свой риск и под свою имущественную ответственность участвует в решении задачи снабжения населения необходимыми товарами по доступной цене.

Согласно СТБ 1393-2003 «Торговля. Термины и определения» под развозной торговлей понимается розничная торговля, осуществляемая вне стационарной торговой сети с использованием специализированных или специально оборудованных для торговли транспортных средств, а также мобильного оборудования, применяемого только в комплекте с транспортным средством.

В  данном технико-экономическом обосновании, как уже отмечалось, предусматривается торговля мясными изделиями и товарами повседневного спроса. Мясную продукцию планируется закупать на избранном ИП для поставок мясокомбинате один раз в три дня. При этом ИП должен правильно определить количество закупаемого товара, поскольку большинство товаров, которые планируются к продаже, имеют срок хранения не более 20 дней.

Предполагается, что ИП будет осуществлять торговлю шесть дней в неделю. При этом в течение одного дня он может посетить 3-4 сельских населенных пункта, а в течение недели - не менее 20 населенных пунктов, в которых клиенты предъявляют спрос на его товары. Это позволит обеспечить достаточный объем продаж.

Предполагается следующая схема осуществления торговли: на мясокомбинате будет закупаться необходимое количество мясных изделий и на собственном автотранспорте, т.е. автолавке, оснащенной холодильным оборудованием, продукция будет доставляться к потребителю. Дополнительно ИП будет осуществлять торговлю товарами повседневного спроса (моющими средствами и другими товарами) преимущественно под заказ. Закупку этих товаров ИП будет осуществлять по оптовым ценам у поставщиков. Транспортировку этих товаров ИП будет осуществлять в размещенном в кабине автомобиля специальном ящике, а хранение - на складе, отдельно от мясных продуктов.

В данном технико-экономическом обосновании предполагается, что в собственности ИП имеется гаражное помещение или частный двор достаточной площади, в котором автолавка будет находиться в ночное время. При этом ИП должен предусмотреть возможность подключения холодильного оборудования, находящегося в автомобиле, к электрической сети, а также обеспечить условия для технического обслуживания транспортного средства.

При осуществлении торговли мясными изделиями и другими товарами необходимо соблюдать определенные санитарно-гигиенические требования. Сам ИП и занятые торговлей мясными продуктами члены его семьи должны пройти санитарно-гигиеническое обучение и аттестацию в соответствии с требованиями, изложенными в постановлении Главного санитарного врача Республики Беларусь от 15 августа 2003 г. № 90 «Об организации и проведении гигиенического обучения и аттестации должностных лиц и работников». Кроме того, сам ИП и работники подлежат медицинским осмотрам перед началом работы передвижной торговой точки и в дальнейшем в сроки, установленные в соответствии с постановлением Министерства здравоохранения Республики Беларусь от 8 августа 2000 г. № 33 «О Порядке проведения обязательных медицинских осмотров работников».

ИП должен иметь копии документов, подтверждающих прохождение обязательной сертификации продукции, подтверждение соответствия качества продукции, заявленной изготовителем, требованиям действующих законодательных актов и стандартов. Постановлением Государственного комитета по стандартизации Республики Беларусь от 16 декабря 2008 г. № 60 учрежден Перечень продукции, услуг, персонала и иных объектов оценки соответствия, подлежащих обязательному подтверждению соответствия в Республике Беларусь. Согласно письму Комитета от 2 февраля 2005 г. № 04-05/137 «О применении копии сертификатов соответствия» юридические лица и ИП, осуществляющие реализацию произведенной в стране продукции, подтверждают наличие на нее сертификата соответствия одним из следующих способов:

· представлением копии сертификата соответствия, выполненной на специальном защищенном бланке строгой отчетности, заверенной органом по сертификации продукции;

· наличием маркировки продукции знаками соответствия Национальной системы подтверждения соответствия Республики Беларусь, нанесенной изготовителем, являющимся владельцем оригинала сертификата соответствия на эту продукцию. Знаки соответствия должны быть нанесены на каждую единицу продукции или упаковку каждой единицы продукции. При этом у продавца должна быть в наличии официальная информация изготовителя о регистрационном номере сертификата соответствия, сроках его действия и сведения об органе, выдавшем сертификат соответствия.

Для привлечения клиентов ИП необходимо правильно осуществлять свою ценовую политику. Поддержанию цены на приемлемом уровне будет способствовать регистрация бизнеса в форме ИП, что позволит снизить затраты на уплату налогов и т.п.

Правильное определение цены реализации товара самым прямым образом влияет на успешность бизнеса ИП. Определение цены обуславливает величину выручки и является главным элементом для расчета точки безубыточности бизнеса, планирования сбыта, финансовых показателей.

В зависимости от выбранной стратегии ИП может по-разному формировать цены на свою продукцию. Основными факторами, влияющими на установление цены, являются: уровень издержек производства; степень конкуренции на рынке; вид товара; соотношение спроса и предложения на рынке.

В задачи ценообразования входит обеспечение необходимого объема реализации, достаточного для выполнения основных коммерческих целей. Существуют три основные вида ценообразования для определения уровня цен на продукцию предполагаемую для реализации:

· с учетом издержек производства (постоянные и переменные издержки плюс наценка);

· на основе цен конкурентов (на уровне цен конкурентов, ниже, выше их цен); на основе платежеспособного спроса потребителей; сочетание указанных видов.

ИП необходимо определить исходя, из каких основных факторов, будет формироваться его ценовая политика развозной торговли; какие цены на конкретные товары будут установлены; какие скидки, и для каких групп клиентов можно предложить.

Ориентируясь на существующий уровень оптовых и розничных цен в Беларуси, а также учитывая сравнительно низкие издержки при организации развозной торговли, ИП может снизить торговые надбавки на товар, создавая конкурентные преимущества по цене на предлагаемую продукцию. Владельцу автолавки, проведя анализ цен на рынках района, области, предлагается установить торговую надбавку на промышленные товары в размере не более 30% от закупочной оптовой цены. При этом необходимо учитывать предельные торговые надбавки (с учетом оптовой надбавки) к отпускным ценам организаций-изготовителей продовольственной продукции, устанавливаемых Министерством экономики Республики Беларусь. В соответствии с постановлением данного Министерства от 10 сентября 2008 г. №184 установлены предельные торговые надбавки на вареные колбасные изделия в размере 12 %, а на мясные копчености -25 %. ИП не может применять торговые надбавки выше установленных.

5 Производственный план. Планируемые объемы продаж
Планируемые объемы и номенклатура реализуемых товаров представлены в таблице 6.1.

Таблица1 - Планируемые объемы продаж в месяц при развозной розничной
	Наименование
	Кол-во продаж (кг, уп.)
	Закупочная цена, руб.
	Цена реализации, руб.
	Затраты на закупку, руб.
	Выручка, руб.

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Мясная продукция

	Колбаса вареная в/с «Молочная традиционная», иск. обл.
	432
	8 400
	9 660
	3 628 800
	4 173 120

	Колбаса вареная 1 сорт «Столовая ароматная»
	403
	6 290
	7 240
	2 534 870
	2 917 720

	Колбаса варено-копченая «Пикник» 2 с.
	288
	11 160
	13 950
	3 214 080
	4 017 600

	Колбаса варено-копченая «Гуцульская» 1 с.
	288
	13 180
	16 480
	3 795 840
	4 746 240

	Сосиски в/с
	432
	9 230
	10 620
	3 987 360
	4 587 840

	Сосиски 1 с.
	432
	5710
	6 570
	2 466 720
	2 838 240

	Мясные деликатесы - грудинка
	144
	10710
	12 850
	1 542 240
	1 850 400

	Мясные деликатесы - лопатка
	144
	14 980
	17 980
	2 157 120
	2 589 120

	Пельмени
	316
	2 890
	3 470
	913 240
	1 096 520

	Итого
	2 879
	
	
	24 240 270
	28 816 800

	Товары промышленной группы

	Стиральный порошок Аистенок, 1800 г
	120
	11 870
	15 430
	1 424 400
	1 851 600

	Стиральный порошок LOSK автомат 1,5 кг
	90
	10 740
	14 000
	966 600
	1 260 000

	Порошок стиральный ДЕНИ Сода Эффект 1,8 кг для ручной стирки
	150
	8 100
	10 530
	1 215 000
	1 579 500

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Хозяйственное мыло 72% 250 г.
	200
	1 250
	1 630
	250 000
	326 000

	Хозяйственное мыло Максима с отбеливающим эффектом, 140 г.
	150
	1 020
	1 330
	153 000
	199 500

	Мыло детское, 75 г. с ромашкой
	200
	610
	800
	122 000
	160 000

	Туалетное мыло LUKSJA Fruity Малина, 100 г
	150
	930
	1 210
	139 500
	181 500

	Итого
	1 060
	
	
	4 270 500
	5 558 100

	Всего
	
	
	
	28 510 770
	34 374 900


Объем продаж мясных продуктов в размере 115-120 кг в день установлен на основе изучения практики работы ИП.

В таблице 2 представлена средняя стоимость товаров и расчет годовой выручки ИП.
Таблица 2 - Средняя стоимость товаров, реализуемых при развозной розничной торговле
	Наименование товара
	Количество реализуемых товаров
	Средняя стоимость единицы одного
	Выручка от реализации товаров, руб.

	
	в среднем за месяц, кг, уп.
	наименования товара, руб.
	за месяц
	за год

	1
	2
	3
	4
	5

	1 Мясная продукция
	2 879
	10 009
	28 816 800
	345 801 600

	2 Товары промышленной группы
	1 060
	5 243
	5 558 100
	66 697 200

	Итого
	
	
	34 374 900
	412 498 800


Средняя стоимость единицы товара определена как средневзвешенная величина цены реализации (графа 4 таблицы 6.1). По данным таблицы 6.2 выручка от реализации в среднем за месяц составит 34 374 900 руб., за год - 412 498 800 руб.

Приведенные в таблицах 6.1 и 6.2 данные могут быть использованы будущим ИП в качестве образца при подготовке собственного технико-экономического обоснования по данному виду деятельности. Объемы продаж и цены на товар он должен определить самостоятельно на основе изучения местного рынка.
6 Расчет потребности в оборудовании, материалах и инструменте

В данном технико-экономическом обосновании предполагается, что для осуществления развозной торговли мясными изделиями и промышленными товарами будет приобретен автомобиль, который оснащается холодильным оборудованием.

При выборе оборудования для автолавки ИП должен обратить внимание на следующие моменты:

· стоимость оборудования. Определяется, прежде всего, финансовыми возможностями ИП, так как существуют большие различия в цене между импортным и отечественным оборудованием;

· габариты оборудования. Габариты необходимо учитывать при составлении схемы размещения оборудования в кузове автомобиля;

· технические параметры. При несоответствии технических параметров приобретенного оборудования установленным требованиям могут быть нарушены условия его эксплуатации, что приведет к преждевременной порче оборудования. Кроме того, в данном случае, например, несоблюдение температурного режима при хранении мясных изделий может повлечь за собой их порчу.

Прежде всего, ИП необходимо приобрести соответствующий его потребностям подходящий грузовой автомобиль. При этом ИП должен учитывать, что такой автомобиль должен иметь достаточную площадь кузова для установки необходимого торгового оборудования. Расчеты показывают, что минимальная площадь кузова должна составлять 5,5 м2. Наиболее подходящим для целей развозной торговли является автомобиль марки ГАЗ-33021 «Газель». Площадь кузова у данной модели автомобиля составляет 6 м2, высота кузова -2 м.

В связи с тем, что ИП планирует заниматься продажей мясных изделий ему необходимо холодильное оборудование. Поскольку ИП необходимо ознакомить покупателя с предлагаемым ассортиментом продаваемой продукции, то необходима витрина, где будут выложены экземпляры продаваемой продукции. В связи с этим холодильное оборудование будет представлено двумя видами: холодильная витрина и холодильный шкаф. При этом желательно приобрести холодильное оборудование, которое дополняется морозильным отделением. Наличие этого отделения позволяет хранить весь перечень возможных продуктов питания.

Для решения вопроса с электроснабжением автолавки, предполагается приобрести дизельный генератор мощностью не менее 2,8 кВт, необходимый для работы холодильного оборудования во время осуществления торговли. Кроме этого, для организации торговли необходимы весы и кассовый аппарат, а также мебель (стул, стол для прилавка).

Оборудование должно быть в хорошем техническом состоянии. Поэтому ИП может приобрести бывшее в употреблении в хорошем техническом состоянии оборудование, цены на которое на 30-40 % ниже, чем на новое. Структура предлагаемого для оснащения автолавки оборудования и его стоимость приведены в таблице 3.

Таблица 3 - Структура предполагаемого для использования оборудования, его стоимость и расчет амортизационных отчислений
	Наименование оборудования
	Стоимость, руб.
	Амортизационные

отчисления, руб.

	
	
	за месяц
	за год

	1
	2
	3
	4

	1 Автомобиль ГАЗ-33021
	10 000 000
	83 333
	1 000 000

	2 Комбинированный холодильный шкаф ШК-0.33
	1 300 000
	21 667
	260 000

	3 Холодильная витрина ЩВ-0.44-00
	1 100 000
	18 333
	220 000

	4 Весы торговые настольные электронные с
	300 000
	5 000
	60 000

	автономным питанием ВТНА-10
	
	
	

	5 Кассовый суммирующий аппарат «БСТ-микро-Ф»
	800 000
	13 333
	160 000

	6 Дизельный генератор ТСС ЭЛАД-ЗЗОО КЭ, мощность 2,8 кВт, двигатель ТСС-178Д
	2 200 000
	36 667
	440 000

	7 Мебель
	70 000
	1 167
	14 000

	Итого
	15 770 000
	179 500
	2 154 000


Амортизационные отчисления рассчитываются линейным способом исходя из срока использования оборудования: для автомобиля - 10 лет, для остального оборудования - 5 лет. Амортизационные отчисления за месяц от стоимости, например, холодильной витрины, определяются следующим образом: 5 лет х 12 месяцев *= 60 месяцев; 1 100 000 руб. : 60 месяцев = 18 333 руб.

Для осуществления торговой деятельности ИП потребуется определенный производственный и хозяйственный инвентарь, в частности, инструменты, необходимые для технического обслуживания автомобиля (таблица 4).

Таблица 4 - Необходимые инструменты и инвентарь и их стоимость
	Наименование
	Единица измерения
	Потребность
	Стоимость единицы, руб.
	Стоимость всего, руб.

	1 Набор инструментов
	шт.
	1
	220 000
	220 000

	2 Насос пневматический
	шт.
	1
	90 000
	90 000

	3 Щетка для уборки кузова автомобиля
	шт.
	1
	25 000
	25 000

	Итого
	335 000


При выполнении работ и техническом обслуживании автомобиля ИП потребуются расходные (в основном горюче-смазочные) материалы, а также запчасти. Сумма расходов на приобретение горюче-смазочных материалов зависит от общего пробега автомобиля и расхода топлива и масла на 100 км пробега. Затраты на дизельное топливо определяются потреблением генератора в течение месяца, которое, составят примерно 250 литров. Планируемые месячные затраты на материалы и закупку товара представлены в таблице 5.

Таблица 5 - Расходы на материалы и запчасти, а также на закупку товара из расчета в среднем на месяц и на год
	Наименование материалов
	Расходы на мате риалы, руб.

	
	в среднем на месяц
	на год

	1 Бензин
	555 000
	6 660 000

	2 Машинное масло
	35 300
	423 600

	3 Запчасти для автомобиля
	37 660
	451 920

	4 Дизтопливо для генератора
	508 500
	6 102 000

	5 Закупка мясной продукции
	24 240 270
	290 883 240

	6 Закупка промышленных товаров
	4 270 500
	51 246 000

	Итого
	29 647 230
	355 766 760


7 Организационный план. Расчет потребности в персонале и затрат на оплату труда привлекаемых для осуществления развозной розничной торговли членов семьи ИП

Учитывая то, что при организации развозной торговли ИП может потребоваться помощь при погрузке товаров в автолавку, а также непосредственно при осуществлении торговли, необходимо предусмотреть обучение и трудоустройство близкого родственника (жена (муж), взрослые дети др.), который бы выполнял преимущественно вспомогательные погрузочно-разгрузочные работы, а также осуществление торговли или обслуживание применяемого оборудования.

Предполагается, что труд работника из числа близких родственников будет оплачиваться по повременно-премиальной системе оплаты труда, при которой в соответствии с квалификацией работника и в зависимости от наличия у ИП средств устанавливается тарифная ставка первого разряда, а также выплачивается премия. Среднемесячная заработная плата работника должна быть не ниже минимальной заработной платы, установленной Советом Министров Республики Беларусь, которая в расчетах технико-экономического обоснования условно принята равной 230 000 руб. Расчет заработной платы приведен в таблице 6.6.

Таблица 6 - Расчет заработной платы привлекаемых для осуществления развозной розничной торговли членов семьи ИП
	Категория работников
	Должность, профессия
	Тарифная ставка первого разряда, руб.
	Тарифный коэффициент по ETC
	Премия, руб.
	Затраты на оплату труда, руб.

	
	
	
	
	
	на месяц
	на год

	1 Индивидуальный предприниматель
	Предприниматель
	
	
	
	
	

	2 Рабочий
	Продавец
	130 000
	1,57
	25 900
	230 000
	2 760 000


Следует отметить, что организация развозной розничной торговли по методу семейного подряда будет способствовать увеличению среднедушевого дохода семьи ИП, будет развивать взаимоотношения в семье, основанные на взаимном доверии и взаимопомощи.

8 Расчет затрат, связанных с осуществлением розничной развозной торговли (расчет себестоимости)

Для организации бесперебойной работы автолавки ИП должен обеспечить в необходимом количестве топливо и запчасти, осуществлять регулярную оплату за коммунальные услуги, услуги связи и другие выплаты.

Оплата за коммунальные услуги включает в себя платежи за электроэнергию, используемую для работы холодильного оборудования во время нахождения автолавки в гараже в течение 12 часов в сутки, а также за воду, используемую для мойки автомобиля.

Абонентская плата за телефон и оплата за разговоры составит в среднем за месяц 35 ООО руб.

Ежемесячные расходы на ремонт оборудования необходимо планировать на уровне амортизационных отчислений (179 500 руб.), расходы на ремонт хозяйственного инвентаря - в размере 10 % его стоимости (33 500 руб.).

Расходы на охрану труда включают приобретение огнетушителя, аптечки и т.д. В среднем за месяц данные расходы составят 30 000 руб.

ИП также необходимо включать в состав себестоимости проценты по кредиту, которые составят 145 380 руб. ((16 144 560 - 14 400 000)/12).

В связи с тем, что планируемая месячная выручка (34 374 900 руб.) превышает 20-кратную сумму единого налога (16 640 000 руб.), то ИП необходимо с суммы превышения (17 734 900 руб.) доплачивать единый налог в размере 1 773 490 руб.

Таблица 7 - Расчет затрат, связанных с осуществлением розничной развозной торговли
	Наименование
	Источники данных
	Расход на месяц
	Расход на год

	1
	2
	3
	4

	1 Материальные затраты
	
	29 667 230
	356 006 760

	1.1 материалы
	таблица 6.5
	1 136 460
	13 637 520

	1.2 закупка товаров
	таблица 6.1
	28 510 770
	342 129 240

	1.3 эксплуатационные расходы
	расчетно
	20 000
	240 000

	2 Затраты на оплату труда
	по нормативам
	230 000
	2 760 000

	3 Отчисления на социальные нужды, в т. ч.:
	по нормативам
	172 500
	2 070 000

	3.1 Обязательные страховые взносы в ФСЗН на заработную плату работника (34%)
	по нормативам
	92 000
	1 104 000

	3.2 Обязательные страховые взносы в ФСЗН на доход ИП (35%)
	по нормативам
	80 500
	966 000

	4 Амортизационные отчисления
	таблица 3
	179 500
	2 154 000

	5 Прочие затраты, в т. ч.:
	
	260 490
	3 125 880

	5.1 Страховые взносы в Белгосстрах (0,7 %)
	по нормативам
	1 610
	19 320

	5.2 Износ инструмента и инвентаря
	расчетно
	33 500
	402 000

	5.3 Расходы на охрану труда
	расчетно
	30 000
	360 000

	5.4 Услуги связи
	расчетно
	30 000
	360 000

	1
	2
	3
	4

	5.5 Реклама
	расчетно
	20 000
	240 000

	5.7 Проценты по кредиту
	расчетно
	145 380
	1 744 560

	6 Итого затрат (себестоимость)
	сумма строк 1-5
	30 509 720
	366 116 640

	7 Выручка от реализации
	таблица 6.2
	34 374 900
	412 498 800

	8 Единый налог ИП (130 евро)
	по нормативам
	520 000
	6 240 000

	9 Единый налог ИП на работника
	по нормативам
	312 000
	3 744 000

	10 Доплата единого налога
	по нормативам
	1 773 490
	21 281 880

	11 Чистая прибыль
	строка 7-строка 6-строка 8-строка 9-строка 10
	1 259 690
	15 116 280


9 План финансового обеспечения проекта
Финансирование предпринимательской деятельности планируется за счет собственных средств ИП в размере 3 117 880 руб., за счет кредита в размере 14 400 000 руб. и за счет безвозмездной субсидии, размер которой при осуществлении предпринимательской деятельности в малых городах и населенных пунктах с устойчиво высоким уровнем безработицы равен 15-кратной величине бюджета прожиточного минимума (3 653 550 руб.). В общем объеме финансирования собственные средства составляют 14,7%, заемные - 85,3% (безвозмездная субсидия - 17,3 % и кредит - 68 %). Требуемые объемы и источники финансирования проекта представлены в таблице 8.

ИП планируется получение кредита в Белорусском фонде финансовой поддержки предпринимателей в размере 14 400 000 руб. под процентную ставку 22,4% для приобретения оборудования. Срок кредитования равен 12 месяцам, начало погашения кредита - первый месяц работы, итоговая сумма кредита с учетом процентов составит 16 144 560 руб. Дополнительная комиссия от основной суммы составляет 0,5 % или 60 000 руб.

При расчете необходимых финансовых вложений для закупки товара необходимо учитывать, что ИП закупает продукцию у поставщика с периодичностью один раз в три дня или 8 раз в месяц. Поэтому он должен изыскать средства не полностью на закупку месячной партии товара, а только на продукцию, которая будет продана в первые три дня работы. В последующем продукция будет закупаться за счет средств, вырученных от продаж в предыдущие три дня. В месяц ИП требуется для закупки товаров 28 510 770 руб., а потребность в средствах для закупки товаров на три дня торговли составит 28 510 770 руб. / 8 = 3 563 850 руб. Месячная выручка ИП составляет 34 374 900 руб., а трехдневная - 34 374 900 руб. /8 = 4 296 863 руб. Этих средств ему будет достаточно для закупки товара на последующие три дня работы. Средства на горюче-смазочные материалы и запчасти планируются из расчета на месяц работы.

Таблица 8 - Первоначальные вложения денежных средств для осуществления предпринимательской деятельности по организации розничной развозной торговли
	Наименование
	Всего, руб.
	Источник финансирования

	
	
	собственные средства
	субсидия
	кредитование

	1
	2
	3
	4
	5

	1 Расходы, связанные с государственной регистрацией ИП и транспортного

средства, в том числе:
	535 000
	445 300
	89 700
	

	1.1 изготовление печати
	40 000
	40 000
	
	

	1
	2
	3
	4
	5

	1.2 открытие расчетного счета в банке
	35 ООО
	35 000
	
	

	1.3 оплата лицензии (100 евро)
	400 000
	310 300
	89 700
	

	1.4 обслуживание кредита
	60 000
	60 000
	
	

	2 Расходы, связанные с началом

предпринимательской деятельности, в том числе:
	20 183 930
	2 220 080
	3 563 850
	14 400 000

	2.1 Приобретение оборудования
	15 770 000
	1 370 000
	
	14 400 000

	2.2 Приобретение инвентаря
	335 000
	335 000
	
	

	2.3 Приобретение материалов и товара на первый месяц работы, в т.ч.:
	4 078 930
	515 080
	3 563 850
	

	2.3.1 Закупка товара для реализации на три дня
	3 563 850
	
	3 563 850
	

	2.3.2. Закупка горюче-смазочных

материалов на месяц и запчастей
	515 080
	515 080
	
	

	
	
	
	
	

	3 Расходы на оплату труда
	230 000
	230 000
	
	

	4 Отчисления на социальные нужды
	172 500
	172 500
	
	

	5 Прочие, вт. ч.:
	50 000
	50 000
	
	

	5.1 Реклама
	20 000
	20 000
	
	

	5.2 Расходы на охрану труда
	30 000
	30 000
	
	

	Всего
	21 171 430
	3 117 880
	3 653 550
	14 400 000

	В процентах к итогу
	100
	14,7
	17,3
	68


Необходимые расходы на последующие месяцы работы покрываются за счет выручки от реализации товаров (таблица 9).

ИП сможет погасить кредит в сумме 14 400 000 руб. уже по истечении одного года работы ежемесячными платежами в размере 1 200 000 руб., размер ежемесячных платежей по процентам составит 145 380.

Таблица 9 - Прогноз движения денежных средств по месяцам в течение первого года работы автолавки
	Наименование статей доходов и

расходов
	Денежные средства за месяц, руб.

	
	янв.
	февр.
	март
	апр.
	май
	июнь
	июль
	август
	сентябрь
	октябрь
	ноябрь
	декабрь

	1
	2
	3
	3
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13

	1 Денежные средства на начало

месяца
	0
	4 365 620
	3 864 810
	3 3 64 000
	2 993 190
	2 622 380
	2 251 570
	1 880 760
	1 509 950
	1 139 140
	768 330
	397 520

	2 Поступления денежных средств
	55 546 330
	38 740 520
	38 239 710
	37 738 900
	37 368 090
	36 997 280
	36 626 470
	36 255 660
	35 884 850
	35 514 040
	35 143 230
	34 772 420

	2.1 Собственные средства
	3 117 880
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	2.2 Безвозмездная субсидия
	3 653 550
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	2.3 Денежные средства на возвратной основе
	14 400 000
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	2.4 Выручка от реализации
	34 374 900
	34 374 900
	34 374 900
	34 374 900
	34 374 900
	34 374 900
	34 374 900
	34 374 900
	34 374 900
	34 374 900
	34 374 900
	34 374 900

	3 Платежи
	49 370 710
	33 065 710
	33 065 710
	32 935 710
	32 935 710
	32 935 710
	32 935 710
	32 935 710
	32 935 710
	32.935 710
	32 935 710
	32 935 710

	3.1 Оборудование
	15 770 000
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	
	0

	3.2 Материальные затраты
	29 667 230
	29 667 230
	29 667 230
	29 667 230
	29 667 230
	29 667 230
	29 667 230
	29 667 230
	29 667 230
	29 667 230
	29 667 230
	29 667 230

	3.2.1 материалы
	1 136 4*50
	1 136 460
	1 136 460
	1 136 460
	1 136 460
	1 136 460
	1 136 460
	1 136 460
	1 136 460
	1 136 460
	1 136 460
	1 136 460

	3.2.2 закупка товаров
	28 510 770
	28 510 770
	28 510 770
	28510 770
	28 510 770
	28 510 770
	28 510 770
	28 510 770
	28 510 770
	28 510 770
	28510 770
	28 510 770

	3.2.3 эксплуатационные расходы
	20 000
	20 000
	20 000
	20 000
	20 000
	20 000
	20 000
	20 000
	20 000
	20 000
	20 000
	20 000

	3.3 Затраты на оплату труда
	230 000
	230 000
	230 000
	230 000
	230 000
	230 000
	230 000
	230 000
	230 000
	230 000
	230 000
	230 000

	3.4 Отчисления на социальные

нужды:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	172 500
	172 500
	172 500
	172 500
	172 500
	172 500
	172 500
	172 500
	172 500
	172 500
	172 500
	172 500

	3 4 1 Обязательные страховые взносы в ФСЗН на заработную плату-

работника (34%)
	92 000
	92 000
	92 000
	92 000
	92 000
	92 000
	92 000
	92 000
	92 000
	92 000
	92 000
	92 000

	3.4.2 Обязательные страховые взносы

в ФСЗН на доход ИП (35%)
	80 500
	80 500
	80 500
	80 500
	80 500
	80 500
	80 500
	80 500
	80 500
	80 500
	80 500
	80 500

	1
	2
	3
	3
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13

	3.5 Прочие расходы
	260 490
	260 490
	260 490
	260 490
	260 490
	260 490
	260 490
	260 490
	260 490
	260 490
	260 490
	260 490

	3.5.1 Страховые взносы в Белгосстрах (0,7 %)
	1 610
	1 610
	1 610
	1 610
	1 610
	1 610
	1 610
	1 610
	I 610
	1 610
	1 610
	1 610

	3.5.2 Износ инструмента и инвентаря
	33 500
	33 500
	33 500
	33 500
	33 500
	33 500
	33 500
	33 500
	33 500
	33 500
	33 500
	33 500

	3 5.3 Расходы на охрану труда
	30 000
	30 000
	30 000
	30 000
	30 000
	30 000
	30 000
	30 000
	30 000
	30 000
	30 000
	30 ООО

	3.5.4 Услуги связи
	30 000
	30 000
	30 000
	30 000
	30 000
	30 000
	30 000
	30 000
	30 000
	30 000
	30 000
	30 000

	3 5.5 Реклама
	20 000
	20 000
	20 000
	20 000
	20 000
	20 000
	20 000
	20 000
	20 000
	20 000
	20 000
	20 000

	3.5.7 Проценты по кредиту
	145 380
	145 380
	145 380
	145 380
	145 380
	145 380
	145 380
	145 380
	145 380
	145 380
	145 380
	145 380

	3.6 Налоги ИП
	2 735 490
	2 735 490
	2 735 490
	2 605 490
	2 605 490
	2 605 490
	2 605 490
	2 605 490
	2 605 490
	2 605 490
	2 605 490
	2 605 490

	3.6,1 Единый налог ИП (130 евро)
	390 000
	390 000
	390 000
	520 000
	520 000
	520 000
	520 000
	520 000
	520 000
	520 000
	520 000
	520 000

	3.6.2 Единый налог ИП на работника
	312 000
	312 000
	312 000
	312 000
	312 000
	312 000
	312 000
	312 000
	312 000
	312 000
	312000
	312 000

	3.6.3 Доплата единого налога
	2 033 490
	2 033 490
	2 033 490
	1 773 490
	1 773 490
	1 773 490
	1 773 490
	1 773 490
	1 773 490
	1 773 490
	1 773 490
	1 773 490

	3.7 Регистрационные платежи
	535 000
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	4 Вознаграждение ИП
	610 000
	610 000
	610 000
	610 000
	610 000
	610 000
	610 000
	610 000
	610 000
	610 000
	610 000
	610 000

	5 Возврат задолженности
	1 200 000
	I 200 000
	1 200 000
	1 200 000
	1 200 000
	1 200 000
	1 200 000
	1 200 000
	1 200 000
	1 200 000
	1 200 000
	1 200 000

	б Денежные средства на конец
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	месяца
	4 365 620
	3 864 810
	3 364 000
	2 993 190
	2 622 380
	2 251 570
	1 880 760
	1 509 950
	1 139 140
	768 330
	397 520
	26 710


Прогноз доходов и расходов ИП представлен в таблице 10.

Таблица 10 - Прогноз доходов и расходов ИП руб.
	Наименование
	В среднем за месяц
	За год

	1 Выручка от реализации (доходы)
	34 374 900
	412 498 800

	2 Затраты
	30 509 720
	366 116 640

	3 Превышение доходов над расходами (валовая прибыль}
	3 865 180
	46 382 160

	4 Налоги ИП:
	2 605 490
	31 265 880

	4.1 Единый налог на ИП
	520 000
	6 240 000

	4.2 Единый налог на работника
	312 000
	3 744 000

	4.3 Доплата единого налога
	1 773 490
	21 281 880

	5 Чистая прибыль
	1 259 690
	15 116 280


Максимально допустимые издержки ИП на начальном этапе его работы представлены в таблице 11.

Таблица 11 - Расчет постоянных и переменных издержек и точки безубыточности за первый месяц работы ИП
	Наименование
	Сумма за месяц, руб.

	1 Постоянные издержки (FC)
	439 990

	1.1 Амортизационные отчисления
	179 500

	1.2 Прочие затраты
	260 490

	2 Переменные издержки (VC)
	30 069 730

	2.1 Материальные затраты
	29 667 230

	2.2 Затраты на оплату труда
	230 000

	2.3 Отчисления на социальные нужд

ы
	172 500

	3 Суммарные издержки (ТС)
	30 509 720

	4 Выручка за месяц (BP)
	34 374 900


Минимальная выручка за месяц при запланированных в данном проекте издержках (MB):

MB =FC / (1 - VC / BP) = 439 990 / (1 - 30 069 730 / 34 374 900) « 3 513 128 руб.

Дневная выручка равна 1 322 112 руб. (34 374 900 / 26) 3 513 128 руб. / 1 322 112 руб. = 2,6 дня.

При этом объеме выручки ИП начнет получать доход практически с первых дней работы передвижной торговой точки.

Для определения эффективности проекта организации предпринимательской деятельности в области развозной торговли необходимо произвести расчет показателей (таблица 12), отражающих эффективность предпринимательской деятельности.

Таблица 12 - Показатели эффективности предпринимательской деятельности при осуществлении розничной развозной торговли
	Наименование показателя
	Порядок расчета

показателя
	Нормативное значение показателя
	Значение показателя в данном технико- экономическом

обосновании
	Характеристика показателя

	1
	2
	3
	4
	5

	1 Рентабельность

собственных вложений
	Чистая прибыль / Собственные вложениях 100; 
1 259 690/3 117 880 х 100
	от 30 до 70 %
	40,4 %
	Показывает чистую

прибыль,

приходящуюся на рубль собственных вложений ИП

	2 Рентабельность оборота
	Чистая

прибыль/Выручка х 100; 

1 259 690/ 34 374 900 х 100
	от 10 до 30%
	3,6 %
	Показывает, какой

процент прибыли получит ИП с каждого

	3 Рентабельность инвестиций


	Чистая прибыль/Инвестиции х 100; 

1 259 690/21 171 430
	от 10 до 30%
	5,9 %
	Характеризует отдачу, которая приходится на рубль вложенных средств

	4 Срок окупаемости инвестиций
	Инвестиции/Среднегодовой прибыль;

21 171 430/ 15 116 280
	до 1 года
	1,4
	Период, в течение которого доходы от инвестиций становятся равны первоначальным вложениям

	5 Уровень безубыточности
	Постоянные издержки/(Выручка -Переменные издержки); 439 990/(34 374 900-30 069 730)
	до 1 года
	0,1
	Период времени, за который полученные доходы покрывают асе расходы, прибыль равна 0
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